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Катар Мениджмънт Ейджънси ЕООД, съвместно с Тексима Трейдинг ЕООД създават ново съвместно дружество
БЪЛГАРИЯ - КАТАР СЕЛСКОСТОПАНСКА КОМПАНИЯ ООД
На 22.01.2014 г. в хотел“Шератон“, зала „Сердика“ се проведе церемония по откриване на новосъздадена българо-катарска компания в присъствието на множество посланици и български публични фигури. 

Сътрудничество между Катарска инвестиционна група и България в сферата на селското стопанство
Дружеството с ограничена отговорност БЪЛГАРИЯ - КАТАР СЕЛСКОСТОПАНСКА КОМПАНИЯ ООД е учредено на 07.11.201З г. в гр. Варна, между ТЕКСИМА ТРЕЙДИНГ ЕООД, със седалище и адрес на управление - с.Баните, обл.Смолян, представлявано от управителя ЯНКО КАРАМФИЛОВ ПАШОВ и КАТАР МЕНИДЖМЪНТ ЕЙДЖЪНСИ ЕООД, със седалище и адрес на управление - гр.София, представлявано от управителя МОХАМЕД ЖАСИМ А.А. АЛ-ТАНИ.

Седалището и адреса на управление на новосъздаденото дружество е в с.Тополи, обл.Варна.

Концепцията за управление на дейността на България - Катар Селскостопанска Компания ООД ще се определя от приоритетното място на пазара в хода на планирането на всички дейности – анализ и оценка на бизнес средата, избор на подходяща маркетингова стратегия, избор на целеви пазари и не на последно място инвестиране в развитието на животновъдството в Република България и осигуряване на качествено и екологично чисто месо за Държавата Катар и страните от района на Персийския залив и Близкия изток.

С оглед на специфичните качества и полезност на продуктите, които ще предлага България - Катар Селскостопанска Компания ООД и натрупания опит, дружеството ще използва като основен управленски подход – диференцирания маркетинг. Предпочитанията на дружеството към определени географски райони се определя от такива променливи, като етническа принадлежност, раса, религиозна принадлежност, традиции, обичаи, национлни особености. В тожи смисъл за България - Катар Селскостопанска Компания ООД ото особена важност са арабските пазари. На тези пазари заготовката и реализцията на стоката има точно определен сезонен характер и е свързана с честването на традиционните религиозни празници. Качествените и количествени характеристики на стоката за тези пазари имат свои особености, с които на база на опита дружеството ще се съобразява. За тези райони от особена важност е и психографската картина на потребителите – култура, принадлежност към различни референтни и религиозни групи, семейна среда, индивидуалност, стил и начин на живот.

При разработването на маркетинговата стратегия за арабските пазари, България - Катар Селскостопанска Компания ООД отчита и обстоятелството, че демографските характеристики на всяка една държава макар и от един и същ географски регион са твърди различни, а това обуславя и различна нагласа към предлаганата стока.

На основата на многогодишните изследвания на пазарите от района на Персийския залив и Близкия изток са установени характеристики, които дават надеждна и вярна количествена оценка на пазарните възможности, т.е. на поглъщателната способност на този сегмент и неговия профил. На основата на това арабските пазари като обособен сегмент на световния пазар на живи животни могат да бъдат определени като:

· Пазари с висок обем на продажбите с добре обоснована прогноза за благоприятна стойност на този показател в дългосрочна перспектива

· Висок и стабилен темп на нарастване на обема на продажбите в дългосрочен план

· Сравнително висок обем на приходите от продажби и възможности за бързо възвръщане на вложените инвестиции

· Висока маркетинг достъпност на сегмента, т.е. благоприятни условия за обгващане на значителен брой потребители с използваните от дружеството България - Катар Селскостопанска Компания ООД маркетингови инструменти

· Определени и изпитани канали за реализация на стоката

На арабските пазари добрите количествени характеристики се определят от угоени телета с тегло 400 – 450 кг. Използвайки капацитета на фирмата би могло на първо време да се прави в годишен разрез износ на 36 000 бр. агнета, от които 18 000 бр., отгледани в базата на дружеството и 18 000 бр. директен износ. Годишно в базата могат да се отглеждат и угояват 800 бр. телета и се изнасят 2 800 бр., от които 2 000 бр. са директен износ. Годишният апацитет на базата за производство на комбиниран фураж е 5 280 т.. от които 2 780 т. за собствени нужди и 2 500 т. за продажби на трети страни.

Дружеството вече разработи своя стратегия за развитие, изпълнението на която трябва да постигне следните цели:

· Подобряване на конкурентоспособността чрез преструктуриране на материалните активи и въвеждане на нови технически и технологични решения при отглеждане на агнета и телета

· Модернизиране на производствените условия и въвеждане на нови процеси и технологии с крайна цел отглеждане и угояване на живи животни, отговарящи на изискванията на потребителите

· Подобряване на сътрудничеството с производителите (изкупуване на агнета и телета от личния сектор и малки ферми на подходящи пазарни цени, с оглед на стимулиране на тяхното производство

· Подобряване на фитосанитарните, хигиенните и екологичните условия на производство и ограничаване на вредните емисии и отпадъци, включително и опазване на водите от нитрати

· Хуманно отношение при отглеждане на животните

· Използване на висококачествен генетичен фонд и породи животни

· Умело ръководство, финансова дисциплина и използване на водещо ноу-хау

· Лоялно отношение към всички търговски контрагенти – клиенти и доставчици

· Задоволяване на потребителите с качествено и екологично чисто и с добри вкусови качества месо

Чрез реализация на поставените цели с този проект ще се създадат предпоставки за увеличаване на добива на месо и подобряване на качеството му. Трябав да се има пред вид и обстоятелството, че при използването на подходящи технологии за угояване, калоричността на месото се удвоява при подобрени вкусови качества. Повишената конкурентоспособност ще създаде възможности за ново съществено присъствие на международните пазари за живи животни и месо.

Предимства от създаването на съвместното дружество България - Катар Селскостопанска Компания ООД

На практика новосъздаденото дружество е приложение на идеята за аутсорсинг на бизнес процеси. В дружеството и двете страни ще влагат ресурси. Целта на това обединение е двете организации да получават ползи от силните страни на партньора. Това означава опита и възможностите на Тексима Трейдинг ООД по отглеждане и угояване на живи животни и производство на концентрирани фуражи да се обедини с пазарните възможности на Катар Мениджмънт Ейджънси ЕООД. Посредством превръщането в капитал на силните страни на партньорите да се намалят рисковете и се увеличат възможностите за повишаване на ефективността чрез снижаване на разходите в стопанската дейност и повишаване на качеството на предлаганите продукти.
E-mail: info@qmaqatar.bg 

Телефон: +359 887 305 307

Катар Мениджмънт Ейджънси ЕООД:

Катар Мениджмънт Ейджънси ЕООД (Кю Ем Ей) е една от водещите конгломератни компании в Катар. Основана през 2008 година, Кю Ем Ей включва група фирми с различен предмет за дейност – от IT сектора и бизнес консултирането до услуги в сферата на търговията с бързооборотни стоки.
Кю Ем Ей, която е основана със 100% частен капитал, чрез своя непрекъснат растеж и достигане на поставените бизнес цели, дава един неоценим принос за развитието на страната си.
Компанията възнамерява да разшири дейността си както чрез регионални, така и чрез глобални стратегически партньорства с други утвърдени международни компании за предоставяне на услуги от световна класа, които да осигурят работещи и печеливши решения в различните дейност, в която специализира.
В качеството си на компания с 50% годишен растеж, разчитаща на своя квалифициран и опитен персонал, Кю Ем Ей се явява ключов играч за национални и международни компании, които търсят най-подходящия партньор за бизнеса си в Катар, който да може да им осигури ефективни услуги и работещи решения на атрактивни цени за постигането на своите корпоративни цели.

Адрес: бул Ал. Стамболийски 84-86

София 1303

Тел.: +35924217625

Факс: +35924217624
Ел. поща: info@qmaqatar.bg
Уебсайт: www.qmaqatar.bg
Тексима Трейдинг ЕООД:
Тексима Трейдинг ЕООД е регистрирана през 1993 год., със седалище и адрес на управление в с. Баните, обл. Смолян, България. Работещите в дружеството, както и собственика и управител на фирмата, притежават значителен опит в областта на изкупуването, угояването и реализацията на живи животни и охладено месо.
Дружеството започва дейността си като партньор на бившата държавна организация РОДОПАИМПЕКС, постепенно изгражда структури за пряко изкупуване на живи животни в по-голямата част от страната и за периода 1995-2003 год. осъществява над 60% от износа на живи животни за Арабските пазари и Европейския съюз. През 1997 год. фирмата инвестира значителни по обем средства, като закупува почти всички бази на РОДОПАИМПЕКС, модерни животновози, собствен кораб и т.н.

През периода 1994-1997 год., успоредно с развиването на дейността си в България, дружеството се установява и на пазара в Украйна, където заедно с  обединението УКРАИНМЕСПРОМ регистрира съвместно дружество – УКРСЕЛХОЗПРОДУКТ. През този период Тексима Трейдинг ЕООД е на второ място в Европа по износ на живи животни и охладено месо.

Дружеството е осъществило и поддържа и в момента коректно партньорство с известни представители в този бизнес, както на Арабските, така и на Европейските пазари.

Тексима Трейдинг ЕООД притежава дъщерна фирма – Тополи ЕООД, която е собственик на база в с. Тополи, с добре изградена инфраструктура, намираща се в индустриална зона на 1 км от летище Варна и на 3 км от пристанище Варна. Базата е разположена на площ от 100 дка, от които 12.950 дка представляват покрита складова площ, оборудвана с модерна техника за обработка на товари, отговаряща на европейските стандарти.

Дружеството има сериозен опит в логистичната дейност, свърана с управление на материални потоци и материални запаси от ралични продукти. Така например, фирмата е реализирала износ на живи шилета от България за арабските пазари на стойност над 80 млн евро и на телета за същите пазари за над 60 млн евро. Износът на охладено месо за европейските пазари, главно Италия и Гърция, възлиза на 30 млн евро. През последните 5 години дейностите, свързани с угояването и износа на живи животни и производство  на фуражи са обособени в базите на Тексима Трейдинг ЕООД в с. Белокопитово и с. Градище, обл. Шумен. В базата в с. Тополи, обл. Варна се складират и управляват продукти с различно предназначение – бяла техника, хранителни продукти, текстил, химически продукти и др. В дружеството, наред с другите специалисти, работят и опитни експерти по логистика, европейско право и управление на финансите.

Адрес: с.Белокопитово,обл.Шумен

Тел.:+359/888201037
        +359/53142213
 Факс: +359Б53142214
 Ел. поща:  texima.ltd@gmail.com
Уебсайт:     www.texima.eu
###

1

